Proyecto Iberfides

I. INVERSIONES ESPANOLAS EN AMERICA LATINA

1. Planteamiento general

Como es conocido, la expansion de las empresas y bancos
espafioles en América Latina, ha situado a Espafia como primer
pais europeo en inversion extranjera directa (IED) y en uno de los
primeros del mundo en la regidn, solo por detras de EEUU.

Espafa se ha consolidado como el principal inversor europeo, y
las empresas espafiolas junto con los bancos, fueron destacados
protagonistas de introducir nuevos productos, servicios,
organizacion, tecnologia y gestion, permitiéndoles actuar como
trasmisores y palancas para la modernizacion sectorial vy
productiva de los paises.

Este proceso de expansion que les posibilitd su
internacionalizacion, tuvo sus comienzos durante los primeros
afos de 1990, siendo pioneros los sectores de telecomunicaciones,
banca, energia y seguros, todos ellos claves para el crecimiento y
desarrollo econdmico de los paises latinoamericanos.
Posteriormente se produjo una eclosion expansiva en los distintos
sectores de actividad, tales como ingenieria, construccion,
infraestructuras, concesiones, textil, hosteleria, consultoria y
editorial, asi como empresas medianas y pequefas, aprovecharon
esta dinamica para internacionalizarse.

Toda esta dindmica, muestra la relevancia que ha adquirido la
region para el tejido empresarial espafiol en todas sus
dimensiones, sin embargo, se ha producido una sucesiva
disminucidn de las inversiones espafolas a lo largo de la presente
década, en comparacion con la tltima del siglo XX. En términos
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absolutos como relativos, es posible que esta caida no se deba
unicamente a la existencia de menores oportunidades y a la
extincion de las privatizaciones, sino también, por la percepcion
de mayores riesgos politicos y de propiedad focalizados en
algunos paises. El analisis de los indicadores institucionales
demuestra, que algunos han mostrado una mayor inestabilidad
politica, mayor mutabilidad del marco legal o menor
cumplimiento que durante las décadas anteriores.

Sin embargo, también es cierto que muchos han mejorado su
proteccion de los derechos de propiedad y su marco de
inversiones. Por tanto, la empresa espafiola continuara
comprometiendo capital en la regidn, aungue lo hara identificando
aquellos entornos que ofrezcan una seguridad juridica mas
apropiada. Un analisis del marco legal, un estudio de la economia
del pais y del sector, la basqueda de apoyo de instituciones, tanto
en el pais de origen como de destino, o contar con garantias
contra el riesgo politico, son algunos de los instrumentos que los
inversores pueden emplear para mitigar los riesgos segun cada
pais, puesto que las diferencias entre ellos son manifiestas. Ya
estd debidamente identificado y asimilado que no hay una Unica
América Latina, sino que cada pais es diferente economica,
social, institucional, cultural y politicamente. Ademas, la region
es considerada como un crisol de culturas y razas.

2. Las empresas multilatinas en América Latina

Empresarialmente se ha producido un fendmeno importante en
Ameérica Latina y el Caribe, como ha sido el surgimiento de las



empresas “multilatinas™?, fruto de los afios de altos crecimientos,
que se han visto acompafnados por una fuerte expansion inter
regional. De hecho, durante estos afos, estas empresas
representan el nicleo productivo que genera mayor riqueza, con
indudable repercusion en el crecimiento como en el desarrollo de
la region. ElI comportamiento de las multilatinas, influye en la
manera de actuar y sobre los resultados de la economia de los
paises, y, al mismo tiempo, moderniza sus actividades
productivas; todo lo cual repercute en la inclusion de la regién en
los mercados internacionales, lo cual favorece a los paises y al
bienestar de los ciudadanos.

En consecuencia, las multilatinas, impulsaron una tendencia
inversora hacia Espafa, dadas las mdaltiples oportunidades vy
ventajas que ofrecia la desaceleracion de la economia debido a la
crisis economica, con el consiguiente atractivo que ofrecia el
mercado, cuyos precios descendieron notablemente.

Las multilatinasy los grupos de inversores que mas se han
destacado por sus operaciones, estan encabezados por los
mexicanos, que se posicionan como los mas activos en sectores
como el cementero, bancario (aunque han deshecho Ias
posiciones), restauracion, restauracion, transporte, alimentacion y
carnico Le siguen los brasilefios que en menor medida lo hicieron
en textil, automocion y siderurgia, mientras los chilenos se
encuentra muy activos en el inmobiliario. Por su parte
Colombia,lo hizo en el sector bancario (aunque deshizo sus
posiciones), y Venezuela aunque se concentra en el inmobiliario,
protagonizo la mas importante inversion en el sector bancario,
que no solo permanece, sino que la ha ampliado con nuevas
adquisiciones.

! Para méas detalle véase; Ramon Casilda Béjar; Antonio Bulnes y Carlos
Loaiza Keel: Inversiones espafiolas en Latinoamérica. La
internacionalizacion de las empresas espafiolas y el resurgimiento de la
multilatinas en el siglo XXI. Thomson Reuters-La Ley. Montevideo,
Uruguay.



Este proceso inversor en ambas direcciones, resulta en si mismo
tan estimulante como beneficioso, dado que, Espafa se convierte
en la plataforma o hub de inversiones latinoamericanas para
Europa, principalmente. Por tal motivo, es necesario apoyar y
promocionar iniciativas conducentes a favorecer y dar seguridad
juridica a las inversiones. Por ejemplo, solo en Meéxico se
encuentran registradas casi 6.000 empresas espafiolas, que son en
su amplia mayoria pequefias y medianas empresas (Pymes).

En este sentido, el Consejo General del Notariado, consciente de
la trascendencia que representa este esfuerzo inversor, asi como
de las consecuencias positivas que su profundizacion tiene para el
fortalecimiento de la Comunidad Iberoamericana, impulsa, junto
con la Unién Internacional del Notariado (UINL), el
fortalecimiento del principio de confianza mutua entre los Estados
que la conforman, asi como la aproximacion de sus legislaciones
en el ambito de la fe puablica y de la circulacién de los
documentos publicos, lo cual se trata en la segunda parte de este
trabajo mediante: El proyecto Iberfides.

Este proyecto, tiene como apoyo el aprovechamiento de las
nuevas tecnologias, que constituyen una apuesta estratégica del
notariado iberoamericano, presentandose estas como perfectas
aliadas para superar la limitacion espacio—temporal, que,
objetivamente, dificulta las relaciones entre los paises, y se
consigue incrementar el nivel de seguridad juridica, viéndose
acompafada de una drastica reduccion de costes transaccionales.

Asi, la garantias que aporta la intervencién de los notarios
iberoamericanos, a instancia de empresas o particulares de
distintas nacionalidades, interesados en la perfeccion y seguridad
de un acto o contrato, tanto en la fase previa a la contratacion de
bienes y servicios, como en el momento del otorgamiento del
consentimiento incorporado al documento publico autorizado, no
solo aflade garantias objetivas de legalidad, sino también aquellos
efectos que de modo comun le atribuyen los ordenamientos



juridicos iberoamericanos a tal documento publico: fehaciencia y
ejecutividad®.

Esta iniciativa del notariado iberoamericano, debe obtener el
respaldo politico, econémico y social. Para lo cual, el Consegjo
General del Notariado, con el apoyo de la Secretaria General
Iberoamericana (SEGIB) y la Secretaria de Cooperacion
Internacional y para Iberoamérica y el Caribe, organiza
periodicamente actividades de difusion y reflexion como son las
Jornadas sobre “Seguridad Juridica Iberoamericana”, donde cada
aflo se trata un tema o temas especificos juridicos, econdmicos y
sociales.

Il EL PROYECTO IBERFIDES

1.- Antecedentes.

Los vinculos entre Espafia y América son una realidad
centenaria que cala todos los &mbitos: el idioma, las costumbres,
la cultura, el derecho, el comercio y en la vida de las personas y
los pueblos. Estas vinculaciones son muy acentuadas en derecho
privado y comercial y tiene su reflejo en instituciones, como la
notarial, presente, a través de los escribanos, desde el mismo
momento del descubrimiento del Nuevo Mundo. Hoy puede
hablarse en Hispanoamérica de una tradicion juridica comun,
conservada y desarrollada.

De los distintos derechos hispanos fue el derecho
castellano el que se aplicé al Nuevo Mundo, por ser Isabel de

?Ramon Casilda Béjar y Lorenzo Prats Albentosa: Inversiones y seguridad
juridica en Iberoamérica. El Pais. Madrid, 21 de octubre de 2014.



Castilla quien apoyo la aventura de Coldn. A la rapida extension
contribuyeron los escribanos, que desempefiaron un papel
fundamental en la cohesion juridica y social de los nuevos
pueblos y ciudades. La mutacion del marco juridico en
Hispanoamérica superd en celeridad e intensidad a la propagacion
del derecho romano, y su influencia, tras la independencia,
subsiste adaptada a las realidades de las distintas naciones. Hoy
hablamos de comunidad hispanoamericana de derecho privado
porque compartimos raices, influencias y principios comunes. Y
esta influencia reciproca se mantiene en la actualidad con
renacida intensidad.

Hay que tener muy en cuenta, que la presencia de los
escribanos en América (hoy llamados en muchos paises notarios)
es anterior a la creacion en 1511 de la primera Audiencia en Santo
Domingo. Las primeras lineas de la historia de Hispanoamérica
vinieron dadas de la mano de Rodrigo Escobedo, escribano que
acompafio a Cristobal Colon en su primer viaje, a quien le
correspondio el 12 de octubre de 1492 dejar constancia escrita y
dar fe de la toma de posesion en nombre de los Reyes Catdlicos
de las tierras recién descubiertas.

La presencia notarial en esos primeros afios no fue
excepcional, sino la regla general. Al Nuevo Mundo, junto con la
Cruz y la espada, también viajo la pluma, que en manos de los
escribanos representd la paz social, el orden y el derecho. Desde
el principio, en todos los actos con trascendencia juridica de los
conquistadores estuvo presente un escribano que dejo recuerdo y
constancia de la toma de posesion, fundacion de ciudades y en
general de todos los hechos con relevancia juridica. Asi, por
ejemplo, el escribano Diego de Godoy levanté acta de la
constitucion del primer ayuntamiento del territorio continental el
10 de junio de 1519, la Villa Rica de la Vera Cruz; de la
fundacion de la Ciudad de México, el 8 de marzo de 1524, dio fe
el escribano Francisco de Ordufia. También Francisco Pizarro se
hizo acompariar del escribano Pedro Sanchez de la Hoz. Hoy se
conserva en el Archivo General del Perd el Protocolo ambulante
de los conquistadores, también conocido como Libro becerro,
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que abarca un periodo comprendido entre el 1533 y 1542, en el
que se contienen las escrituras autorizadas por los escribanos que
acompafiaron a los conquistadores en su periplo por Cajamarca,
Jauja, Piura, Cuzco, Lima, Chile y Argentina. Ciertamente para
conocer la historia de América y Espafia hay que acudir a la rica
fuente constituida por los protocolos notariales. En ello quedd
plasmado no sdlo los grandes hechos, también la vida de las
personas y de los pueblos, sus realidades cotidianas, familiares,
patrimoniales, sus sentimientos y creencias, y dot0 de certeza y
seguridad las relaciones juridicas entre los particulares.

Ademas de las realidades sociales y juridicas en las
tierras recién descubiertas, los protocolos notariales centenarios
dejaron remembranza y prueba fehaciente del comercio y de las
intensas y frecuentes vinculaciones socioecondémicas entre los
habitantes de ambos lados del Atlantico. Escrutando los
protocolos del siglo XVI, se evidencia que a los pocos afios del
descubrimiento las relaciones juridicas familiares y comerciales
transatlanticas eran fluidas y habituales. Hoy, quinientos afos
después, la sociedad demanda reeditar en los paises
iberoamericanos una interconexion documental adaptada al siglo
XXI, que facilite y agilice las relaciones juridicas, familiares,
civiles y comerciales dotdndolas de seguridad, certeza y
eficiencia.

2.- Situacion actual.

En un mundo cada vez mas globalizado e interconectado
se hace ineludible buscar soluciones practicas que, sin merma de
las garantias y seguridad, faciliten las relaciones comerciales,
empresariales, interpersonales y familiares, que son especialmente
intensas en el ambito iberoamericano.

Hoy juega a favor de la creacion un sistema de
colaboracion interinstitucional  iberoamericano para la
interconexion documental y negocial utilizando las nuevas



herramientas tecnoldgicas y considerablemente, ademas, los
siguientes elementos aglutinadores:

a) La comunidad idiomatica. Segun el Instituto
Cervantes, en el afio 2017, estimaba que mas de 600
millones de personas las que hablan castellano, de los
cuales la mayoria estan en el continente americano. El
segundo idioma en la region es el portugues que, al
igual que el castellano, es una lengua del grupo
iberorromance, con grandes similitudes, que facilitan
la comunicacion.

b) Un segundo elemento aglutinador y facilitador es la
existencia de una tradicion juridica coman, que hace
que la terminologia técnico-juridica sea en gran
medida coincidente, lo que facilita la contratacion y la
interpretacion.

c) Y el tercer elemento, y no por ello el menos
importante, contar con sistemas documentales
analogos y notariados que comparten principios
comunes, actualmente integrados en la Union
Internacional del Notariado (UINL).

Aprovechando estas tres ventajas, surge el proyecto
Iberfides, que trata de dar respuesta a esa necesidad de conectar
negocial y documentalmente Iberoamerica, facilitando las
relaciones negociales, empresariales y familiares. Iberfides
desplegara su utilidad entre aquellos paises de Iberoamérica que
cuenten con notariados bien regulados ya daptados a los
principios de la Union Internacional del Notariado (UINL), es
decir con notariados del sistema latino-germanico, por respeto al
principio de equivalencia de formas, con documentacion dotada
de similares efectos, calidad y que cuenten con la garantia de sus
estados a fin de que gocen de la maxima seguridad y eficacia.

3.- La circulacion segura de documentos notariales
electronicos.



En el espacio iberoamericano la circulacion de personas
y empresas es cada vez mas intensa, lo que urge a facilitar al
maximo la circulacion de documentos auténticos, con plena
seguridad y garantias, al tiempo que se ahorran tiempo, se evitan
desplazamientos y disminuyen costes.

La experiencia mantenida en Espafia en las ultimas
décadas ha sido fructifera y pueden servir de ejemplo de buena
practica.

El Notariado espafiol es el colectivo pionero y mas activo
en el proceso de implantacién de la administracion electronica.
Desde hace afios, cualquier copia autorizada electronica de una
escritura puede remitirse de forma inmediata, por ejemplo, de una
Notaria de Galicia a otra de las Islas Canarias, con las maximas
garantias y seguridad. Esto se realiza de forma confidencial a
traves del ciberespacio por medio de los servicios centrales de la
Agencia Notarial de Certificacion (ANCERT), usando las firmas
electronicas avanzadas y reconocida, con cifrado de datos, tanto
por el Notario quela envia como por el Notario receptor. La copia
autorizada electronica goza de idéntico valor legitimador,
autenticidad y efectos que la tradicion al copia autorizada en
papel (art. 17 bis Ley del Notariado). Estos envios teleméaticos se
efectian cotidianamente a otras notarias y otros organismos
publicos. Las comunicaciones se llevan a cabo a través de una red
de telecomunicaciones exclusiva, Red Notarial de Servicios
Integrados (RENO). Gracias a su existencia se ha agilizado el
trafico juridico sin merma de seguridad y con un claro beneficio
para los ciudadanos en ahorro de tiempo, desplazamientos y
costes.

Desde su entrada en funcionamiento, hace mas de una
década, han sido millones las copias electronicas autorizadas
remitidas entre notarios, con total seguridad, sin que se haya
producido el mas minimo incidente. La seguridad de los procesos
telematicos notariales es de las méas altas a nivel mundial a fin de
generar la méxima confianza en la privacidad, solvencia
tecnoldgica y seguridad de los sistemas. La utilizacion de la firma
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electronica por el Notariado espariol se remonta a la Ley 24/2001
de 27 de diciembre, que, en el art. 17 Bis de la Ley del Notariado,
establecid las bases del documento publico notarial electronico.

La plataforma tecnoldgica del Notariado espafiol es la
Agencia Notarial de Certificacion (Ancert) cuya primera funcion
fue gestionar la autenticacion, generacion de firma electronica
avanzada y reconocida de los notarios y cifrado de datos. La firma
electronica notarial permite al notario acceder a la intranet
notarial (SIC) o al Sistema Integrado de Gestion del Notariado
(SIGNO) y a un cada vez mas relevante abanico de servicios a la
ciudadania y de colaboracion con las administraciones publicas.

Este sistema de colaboracion notarial descrito, con las
l6gicas adaptaciones, puede trasladarse e implementarse entre
paises de Iberoamérica. Son muchos los ejemplos de los
documentos que cada dia se remiten entre continentes y entre
paises de Iberoamérica. Por ejemplo, en el campo de los negocios
juridicos, tanto civiles como mercantiles: constituciones de
sociedades, poderes, ratificaciones y un sinnimero de contratos
civiles y mercantiles. En el ambito de las relaciones familiares: las
autorizaciones para viajar, documentos para reagrupacion
familiar, autorizaciones en materia de ejercicio de patria potestad,
titulos académicos, documentos para el cobro de pensiones, entre
otros muchos. Hoy su utilidad es incuestionable pues contamos
con la experiencia contrastada de circulacion segura de
documentos electronicos notariales en Espafia. Apoyandonos en
esta experiencia es imprescindible articular convenios que
permitan la colaboracion entre los notariados de los distintos
paises para lograr también en el ambito iberoamericano un
sistema seguro de circulacion de documentos notariales.

4.-  Colaboracion  notarial en  operaciones
transnacionales en Iberoamérica: Iberfides

Un paso mas alla de la mera circulacion documental es la
colaboracidn institucional con el fin de facilitar la celebraciéon de
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negocios transnacionales validos y eficaces. La globalizacion
también ha llevado como consecuencia la internacionalizacion de
la contratacion, a la cual ha de darse respuesta. Centrandonos en
el ambito iberoamericano y en la coman existencia de notariados
del tipo latino-germéanico, mas conocido por notariado latino, nos
ofrece en la region una puerta abierta a que los otorgantes, sin
salir de su pais de residencia, puedan formalizar con absoluta
garantia un acto o contrato que produciré sus efectos en otro pais
de Iberoamérica.

Las similitudes entre notariados, idioma y conceptos
juridicos, como ya indicamos, facilita sobremanera que un
inversor, o cualquier persona, pueda acudir al notario de
confianza de su pais de residencia para que, en colaboracidn con
el notario del pais de destino del negocio y del documento,
formalice el negocio u operaciones transfronterizas que se
proponga realizar en otro pais con absoluta garantia. La
colaboracion entre notarios es lo que permite optimizar al maximo
el asesoramiento y control de legalidad, tanto material como
formal. Estas ideas se pretenden desarrollar con el proyecto
Iberfides de colaboracion entre notarios del espacio
iberoamericano.

Este proyecto se inspira en su hermano mayor, el
proyecto EUFIDES, que se esta desarrollando entre los paises
miembros de la Unidn Europea que cuentan con notariado latino,
un total de 22 de los 28 que la integran. Frente a los sistemas
anglosajones, el sistema notarial latino-germanico, conocido por
notariado latino es hoy el méas extendido en el panorama
internacional. Actualmente se encuentra implantado en alrededor
de 120 paises, que representan 2/3 de la poblacion mundial y mas
del 60% del Producto Interno Bruto mundial. La mayor parte de
ellos estan integrados en la UINL. Actualmente forman parte de la
UINL 88 paises, 15 de ellos forman parte de los 19 que integran
el G20.

Iberfides dara respuesta, no solo a la contratacion
mercantil, también a la inmobiliaria y en general a toda clase de
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actos y negocios juridicos, tanto civiles como mercantiles, como
lo serian, por ejemplo, la constitucion de sociedades, la
transmision de acciones o participaciones, la adquisicion y
transmision de inmuebles, las escrituras de particion de herencia o
liquidacion de sociedades conyugales, entre otros muchos actos y
contratos.

El sistema pivota en la colaboracion entre un notario de
la nacion de residencia de los otorgantes y un notario de la nacion
donde el documento va a desplegar sus principales efectos. Esta
colaboracion abarca la fase precontractual de preparacion o
redaccion, la fase de otorgamiento y la fase postcontractual, fase
que incluye tramites como la presentacion en registros publicos y
pagos de impuestos.

En los paises donde se implante el proyecto Iberfides, los
notarios, ademas de ser de forma inescindible oficiales publicos y
profesionales del derecho, han de reunir las caracteristicas que
exige la UINL para ser miembro.

Conforme a las exigencias de la UINL, los notarios han
de ejercer una funcién publica, en el marco de una profesion
independiente y reglada. Como oficial publico, actda por
delegacion de la autoridad del Estado, de modo que los
documentos que redacta, de los cuales €l es el autor, y cuya
conservacién asegura, son documentos publicos o auténticos, de
modo que tengan fuerza probatoria y ejecutiva.

Ademas, desde el punto de vista del notario, deben
cumplirse los siguientes requisitos: que controlen la legalidad, es
decir elaboren documentos conforme a la ley, interpretado la
voluntad de las partes, adecuandola a las exigencias legales; den
fe de conocimiento o de identidad de las personas; se aseguren,
bajo su responsabilidad, de la capacidad y legitimacion de los
otorgantes, en relacion al acto o negocio juridico concreto que se
pretenda realizar; que garanticen que no existen vicios del
consentimiento, comprobando que la voluntad informada ha sido
dada con libertad en su presencia.
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Y, desde el punto de vista del documento, éste ha de
cumplir los requisitos y debe tener el mismo valor y efectos en el
pais de origen que en el pais de destino. EI documento notarial
extranjero debe respetar, por tanto, ademas de las formas
adecuadas al lugar de celebracion “locus regitactum”, los
requisitos exigidos por la ley aplicable al fondo. Veamos la
mecanica con un ejemplo:

a.- Eleccion del notario de confianza:

Unos inversores residentes en un pais “A”, realizar una
inversion en otro pais “B”, consistente en la adquisicion de un
inmueble.

Los inversores, sin necesidad de desplazarse fuera de su
pais acuden al notario de su confianza “1” en su pais de residencia
“A”, para que formalice el contrato.

El notario “1”, en un primer momento dialogara con los
requirentes a fin de recabar datos e indagar cual es su voluntad,
qué fines empiricos persiguen y determinar qué negocio juridico
es el que se ajusta a lo querido.

b.- Solicitud de colaboracion al Notario del pais
destinatario de la inversion.

Seguidamente el Notario “1” contacta por escrito con un
Notario “2” del pais “B”, y le solicita su colaboracion. La
colaboracion tiene por fin que le indique si el negocio es viable y
qué requisitos deberan cumplirse, conforme a la las leyes del pais
“B”, para asegurar la validez y eficacia del contrato.

La solicitud de colaboracion se efectuara por medio de
un formulario, con un contenido que podra ser ampliado o
adaptado en funcion de las peculiaridades del caso concreto.

c.- Aceptacion de la colaboracion.
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Una vez recibida la comunicaciéon de solicitud de
colaboracion el notario receptor “2”, debera aceptarla o rechazarla
motivadamente.

El Notario “2”, si aprecia que el contrato es viable,
acepta la colaboracién, lo que comunica por escrito al Notario
“1”. La aceptacion implica un primer control de legalidad, en
vista de los datos aportados y las normas aplicables al fondo de la
cuestion. La aceptacion supone el compromiso del Notario “2” de
facilitar al Notario “1” informacion, realizar un control de
legalidad, y facilitar el cumplimiento de los requisitos exigidos
por la legislacién del pais “B”.

d.- Contenido de la colaboracién en la fase previa al
otorgamiento.

Una vez aceptada, el Notario “2” informara al Notario
“1” de cual es la documentacion a exigir para llevar adelante la
operacion, requisitos civiles y administrativos que han de
cumplirse, los impuestos, gastos notariales, registrales, de gestion,
y cualesquiera otros que graven la operacion. La informacion
versard sobre la legislacion local vigente (en materia civil,
tributaria, fiscal, administrativa, registral y cualquier otra
legislacion aplicable) y requisitos que afecten al contenido con el
que se redactara el documento.

El Notario “2” solicitard en su caso informacion, cuando
el Notario “1” no pueda obtenerla directamente, de registros
pablicos inmobiliarios y catastros, sobre la situacion juridica y
factica del inmueble, de registros de personas juridicas, de
vigencia de poderes, por ejemplo. También podra, en su caso,
realiza otros tramites dirigidos a la obtencién de numeros de
identificacion fiscal, copias autorizadas de escrituras, certificados
de eficiencia  energética, licencias 0  autorizaciones
administrativas, certificados de comunidades de propietarios
sobre el estado de deudas, certificados del estado de deudas con
ayuntamientos, o0 cualesquiera otros que sean necesarios 0
convenientes. Esta informacion previa garantizara:
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- El efectivo asesoramiento a los otorgantes, previo y
simultdneo a la prestacion del consentimiento, logrando que sea
un consentimiento formado e informado.

- La realizacion de un efectivo control de legalidad en el
momento oportuno, el del otorgamiento. Con lo que se evita que
se otorguen contratos que no cumplan con los requisitos legales y
se garantiza el total cumplimiento del ordenamiento juridico
aplicable.

- Se logra una redaccion del documento a un tiempo
ajustada a la voluntad de las partes y a la ley.

d.- Forma del acuerdo de colaboracion.

El acuerdo de colaboracién entre el Notario “1” y “2”,
debe constar en un escrito donde se detallan las actuaciones y
obligaciones de cada uno de los notarios, a modo de protocolo de
actuacion, desde el inicio hasta la conclusion de todos los
tramites, para la plena efectividad del negocio.

Sobre esta informacion, y una vez cumplidos los
requisitos, el Notario “1” redacta y autoriza ¢l documento, que
remitira al Notario “2” copia autorizada del contrato para que la
protocolice y culmine los tramites necesarios, especialmente los
fiscales e inscripcion en registros pablicos.

Para asegurar la autoria e integridad del contenido de los
mensajes que se intercambiaran entre los notarios, ademas de la
solicitud de colaboracién y la aceptacion, también deberan
realizarse por escrito las demas comunicaciones a traves de
mecanismos electronicos fiables, que deberan ser fijados por las
corporaciones notariales de cada pais.

f.- Redaccion del documento.

También el Notario “2” facilitar& al Notario “1”
informacion que afecta a la redaccion el documento, indicando los
requisitos y contenidos necesarios 0 convenientes que ha de
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contener, facilitando incluso esquemas, borradores o minutas. La
escritura, que redactara el Notario “1” en base a la informacion
recibida, teniendo en cuenta la realidad de cada pais y de las
peculiares circunstancias del caso concreto, podréa proponer que el
documento definitivo contenga autorizaciones 0 poderes
especiales, a favor de apoderado de gestores u otros profesionales,
0 de personas de confianza de los otorgantes o del Notario “2”,
para comparecer, intervenir en procedimientos o realizar actos, a
efectos administrativos que sean necesarios o convenientes.

g.- Otorgamiento y autorizacion del documento.

Una vez redactado el documento, cumplidos los
requisitos y obtenidas todas las certificaciones, licencias o
autorizaciones correspondientes, y tras asesorar a las partes en
base a las reglas generales y a la informacion recibida, el notario
“1”, hechas las comprobaciones pertinentes, juicio de identidad,
capacidad, control de legalidad, justificacion de los medios de
pago Yy cualquier otro requisito, que asegure la legalidad del
otorgamiento y su adecuacion a la voluntad de los otorgantes,
procede al otorgamiento y a la autorizacion del documento.

h.- Remision de copia autorizada.

Una vez autorizado el documento, el notario “1”
expedira copia autorizada que, una vez apostillada o legalizada, la
remitira al notario “2”.

En este punto serd conveniente que en un futuro proximo
se establezcan regulaciones que faciliten circulacion de copias
autorizadas notariales electronicas, en la forma que se indicé
anteriormente, lo que agilizara enormemente el trafico
documental.

I.- Protocolizacion e inclusién en los indices.

Una vez que el notario “2” reciba la copia autorizada, la
protocolizara, con el resto de la documentacion complementaria
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como el convenio de colaboracion, los tramites realizados y la
documentacion solicitada y remitida al notario extranjero. La
protocolizacion ademas facilitara que se puedan incorporarlos
datos esenciales del negocio juridico a los indices
correspondientes, a fin de cumplir con los deberes de
colaboracion con las autoridades administrativas, en especial con
la hacienda, asi como con las autoridades judiciales y las unidades
de inteligencia financiera a los efectos de la lucha contra el lavado
de activos.

Si afecta a bienes inmuebles, se comunicara al catastro la
operacién realizada, a fin de que se haga constar la alteracion
catastral; y si el acto es inscribible, se procedera a presentar la
copia del documento para su inscripcion.

J.- Tramitacién posterior.

El notario “1”, conforme a las indicaciones del notario
“2”, debera retener de los sujetos pasivos y obligados al pago, las
cantidades necesarias para hacer frente a los costes fiscales,
tributarios, arancelarios y registrales que tendran que ser
abonados en la jurisdiccion local o nacional del pais donde va a
producir efectos. Estas cantidades, como provision de fondos,
seran transferidas a la cuenta que el notario “2” indique a los
efectos de hacer frente a los gastos e impuestos que se devenguen.

k.- Finalizacion. -

Una vez culminados los tramites posteriores, como son
los relativos a pagos de impuestos e inscripcidn en registros
publicos, se remitird al notario “1” copia autorizada de la
protocolizacion, en la que incluiran los documentos donde conste
la colaboracion, con las constancias de los pagos de impuestos,
inscripciones y tramites, concluyendo asi la colaboracion notarial.

Conclusiones
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Transcurridas casi tres décadas desde que Espafia iniciara el
proceso inversor en la region, contemplando una vision amplia e
intensa, quizas sea el momento de emprender una reformulacion
ambiciosa de las relaciones econdémicas y comerciales
Iberoamericanas, dotandolas de una nueva dimension. Dicha
reformulacion debe aprovechar la combinacion de las nuevas
oportunidades que ofrece América Latina, como el proyecto
Iberfides.

Iberfides, trata de dar respuesta a la necesidad de conectar
negocial y documentalmente Iberoamérica, facilitando las
relaciones negociales, empresariales y familiares. Iberfides
desplegara su utilidad entre aquellos paises de Iberoamérica que
cuenten con notariados bien regulados y adaptados a los
principios de la Union Internacional del Notariado (UINL), es
decir con notariados del sistema latino-germanico, por respeto al
principio de equivalencia de formas, con documentacion dotada
de similares efectos, calidad y que cuenten con la garantia de sus
estados a fin de que gocen de la méxima seguridad y eficacia.

Iberfides dara respuesta, no solo a la contratacion mercantil,
también a la inmobiliaria y en general a toda clase de actos y
negocios juridicos, tanto civiles como mercantiles, como lo
serian, por ejemplo, la constitucion de sociedades, la transmision
de acciones o participaciones, la adquisicién y transmision de
inmuebles, las escrituras de particion de herencia o liquidacion de
sociedades conyugales, entre otros muchos actos y contratos.Las
personas, las familias y empresas disfrutarian de estas ventajas
evitando traslados intercontinentales, pérdidas de tiempo,
sorpresas no gratas y un enorme ahorro de costes.
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